PUESTO: MEDICAL MARKETING
1.
Misión:

Su misión principal será la de dar soporte médico y científico a la red de ventas y a los Product Managers en la División  de Alergia.
2
Funciones:

· Apoyo a los Product Managers en la búsqueda de argumentos científicos que apoyen los productos y en la explotación comercial de los ensayos clínicos realizados.
· Formación científica de la red de ventas.

· Proponer y poner en marcha, acciones de médico-marketing que apoyen los productos del Laboratorio.

· Involucrarse en el seguimiento de proyectos de I+D y clínicos, para asegurar su adecuación al mercado.

· Responsable de la zona profesional y del área para pacientes de la página Web.

· Asistencia a congresos y reuniones científicas.

· Contacto con líderes de opinión (KOL).
3.
Formación:

· Licenciado en Medicina, valorándose la especialidad en Alergología. 
· Ingles fluido es imprescindible.
4.
Competencias:

· Control emocional.

· Buena sociabilidad y habilidad para relacionarse con diferentes personas, dentro y fuera de la organización. Flexible y adaptable.

· Dotes para la comunicación. 

· Discreción y prudencia.

· Proactivo y con iniciativa.

· Capacidad de trabajo y sentido de la responsabilidad. Afán de logro y orientación a resultados.

· Capacidad de negociación.

· Actividad mental no muy rígida.

· Sentido de la realidad.

